FORDERUNGS- UND LIEFERANTENFINANZIERUNG

Zukunft des Factorings

Unternehmen konnen mit Hilfe von Factoring ihr Working Capital
optimieren. Es ist einfach und flexibel in der Umsetzung und Abwicklung
und seit Jahren etabliert. Aber auch hier gibt es neue Trends. te:pinkoenmedagic
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— Der Factoringmarkt in Deutschland entwi-
ckelte sich in den vergangenen 20 Jahren mit einer
stetigen und iiberdurchschnittlichen Wachstums-
rate. Dennoch hat der deutsche Factoringmarkt
im Vergleich zu den wichtigsten europdischen
Mirkten immer noch erhebliches Entwicklungs-
potential. Die Factoringquote hat in Deutschland
im vergangenen Jahr zwar 8 Prozent des Bruttoin-
landsprodukts erreicht, im europiischen Durch-
schnitt sind es aber 13 bis 14 Prozent.

Fiir Unternehmen bietet Factoring als alter-
native Finanzierungsform nicht nur eine sichere
Liquidititsquelle, sondern es hilft vor allem auch
dabei, Risiken zu reduzieren und die Bilanz zu
optimieren. Bei guter Bonitit des Forderungsver-
kiufers gibt es sehr einfache operative Losungen,
die Umsetzung kann in wenigen Wochen erfolgen,
und die Preise sind im Vergleich zu anderen Fi-
nanzierungsoptionen attraktiv.

Herausforderungen im Factoring

Aber auch im Factoringmarkt gibt es aktuell He-
rausforderungen, die zu meistern sind, wie etwa
die unsichere wirtschaftliche Entwicklung sowie
die temporire Aussetzung der Insolvenzantrags-
pflicht bis zum Jahresende. Nicht wenige gehen
davon aus, dass im nichsten Jahr eine Insolven-
zwelle auf Deutschland zukommt. Da ist zum
einen der zum Jahresende auslaufende Schutz-
schirm der Bundesregierung fiir die Warenkredit-
versicherungen in Hohe von 30 Milliarden Euro,
dessen Verlingerung ungewiss ist. Zum anderen
muss man die Risiken sehen, die daraus fur die
Finanzierung und Absicherung der Lieferkette
resultieren. Sie sind schwierig einzuschitzen und
konnen weitreichende Folgen fir den Factoring-
markt haben.

Doch trotz dieses unsicheren Markmumfelds
gibt es einige Trends, die den Factoringmarks ver-
indern werden. Der Trend zur Digitalis nd

Automatisierung ist im Factoringmark: un
chen. Die Factoringsparten einiger Banken wol-

Die Digitalisierung ist im Factoring nicht aufzuhalten.

len Fintechs und anderen modernen Plattform-
anbietern diese Zukunftsfelder nicht uberlassen
und investieren daher kriftig in ihre eigenen
Plattformen. Ein diversifizierter Produktmix so-
wie Internationalisierung stehen dabei im Fokus.

Aber auch das Thema Nachhaltigkeit macht
vor der Factoringbranche nicht halt. So hat die
PB Factoring beispielsweise das sogenannte ESG-
linked Factoring als Produkt entwickelt und ist
gerade dabei, erste Transaktionen abzuwickeln.
Unternehmen, die dieses nachhaltige alternative
Finanzierungsinstrument nutzen mochten, miis-
sen nicht nur die Nutzung der aus dem Factoring
resultierenden Finanzmittel definieren, sondern
auch klar messbare Ziele im Bereich Nachhaltig-
keit aufzeigen. Folgende Ziele sind beispielsweise
moglich: Reduzierung des CO,-Ausstofles oder
des Wasserverbrauchs oder der Bezug von Strom
aus nachhaltigen Quellen. Diese Ziele miissen
in die externe Berichterstattung — zum Beispiel
in den Jahresabschluss oder in einen separaten
Nachhaltigkeitsbericht — aufgenommen werden.
Diese Ziele werden mit der Taxonomy der bank-
eigenen Factoringgesellschaft abgeglichen. Ge-
meinsam mit dem Factoringnehmer werden Kor-
ridore oder Schwellenwerte fiir die Erreichung
der Ziele festgelegt und welche Auswirkungen die
Erfilllung oder Nichterfiillung der Ziele auf die
Konditionen und Bedingungen des Factoringpro-
gramms haben.
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